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Economia

Laeconomista, educadora financieray ‘coach’ Vanessa Marre-
ro no quiere que el foco para emprender un proyecto se pon-
ga en el dinero, sino en la motivacion para llevarlo a cabo. “El
dinero no puede ser un fin en si mismo, sino que debe ser la
consecuenciadehaceralgo que te apasiona’, sostiene. Esta ca-

El dinero como consecuencia

Vanessa Marrero dirige un proyecto que forma a emprendedoras en educacion financiera
emocional - Defiende el uso de herramientas digitales para alcanzar nuevos mercados
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“El dinero no puede ser un fin en s
mismo, sino que debe ser la conse-
cuenciadehaceralgo que te apasio-
nay de aportar valor almundo. En
donde ponemos el foco, estila dife-
rencia’ Vanessa Marrero es econo-
mista, educadora financiera y
coach. Tras cerrar una etapa de su
vida profesional después de que la
empresa familiar en la que trabaja-
ba entrase en proceso concursal,
Marrero decidié dar ungiro asu vi-
day buscar nuevas motivaciones.
Asi surgio un proyecto en el que
ayuda a las mujeres emprendedo-
ras ‘a hacerse duenas de su econo-
mia’medianteelsistemade Educa-
cion Financiera Emocional que
cred a partir de su propia experien-
cia. Asegura, por unlado, que las fé-
minas tienen que lidiar con una se-
riedeestereotiposyexigenciasalas
que no estan sometidos los hom-
bres y, por otro, que éstas ‘no son
educadas para la gestion del éxito”
Por estas razones, Marrero decidio
poner lalupa sobre ellas.
Nutricionistas que forman a
otros profesionales de su campo,
veterinarias, disenadoras demoda,
entrenadoras personales, o muje-
res que quieren poner en marcha
unaludotecaoacademiadeinglés.
Lasactividades que desarrollanlas
mujeres que solicitan asesora-
miento aMarrero son tan variopin-
tas comolas posibilidades de creci-
miento que ofrece el emprendi-
miento. “Los trabajos fijos para to-
dalavidayaseacabarony quienno
lo quiera ver es que esta de espal-
daalarealidad’ sostiene. Pese ala
ligera recuperacion que experi-
mentala economia espanola, laal-
tatemporalidad enlas nuevas con-
trataciones pone de manifiesto, a
su juicio, que emprender no es
“una” opcion, sino “la” opcion.

Salto digital

Desde el vivero de empresas de la
Camara de Comercio de Lanzaro-
te, Marrero centraliza toda suactivi-
dad Pero no solo asesora a las mu-
jeres de laisla conejera, pues en la
era de la globalizacion las barreras
geogrdficas son inexistentes. Ade-
mas deimpartirunaformaciongru-
pal presencial en la que en seis ho-
ras explica las claves de la educa-
cion financiera emocional y subra-
yalaimportanciade haceralgo que
guste como base para el éxito, la ca-
naria también ofrece seis sesiones
personalizadas, ya sean presencia-
les 0 mediante Skype, para que las
auténomas ‘conozcan a ciencia
cierta qué sucede en su empresa’
—como, por ejemplo, el flujo de pa-
gos e ingresos que tienen-y pue-
dan tomas decisiones adecuadas.
Laapertura al mundo digital su-
poneunsaltode calidad de estaini-

nariapredica con el ejemplo, pues cuando cerré hace anosuna
etapa de su trayectoria profesional en una empresa familiar,
decidi6 dirigir su propio negocio tomando como base una de
sus prioridades: ayudar alas mujeres emprendedoras porque,
seglin apunta, no son educadas para la gestion del éxito.

Vanessa Marrero antes de una de sus clases a emprendedores. | Lp / oLp

ciativa, surgida en 2012 pero que
hasta hace apenas dosmeses nose
sumergio en la red. Marrero expli-
ca que después del verano estard
desarrolladala escuelaon line, des-
de donde se podra contratar dife-
rentes modulos o el sistema com-
pleto convideos, ponencias y ejer-
cicios practicos.

Lafase previaalarranquedeun
nuevo proyecto son importantes
paragarantizar el éxito. En ese pa-
so decisivo para zambullirse en
una nuevay desconocida inicia-
tivatambién esta presente Marre-
ro con Emprendimiento Cons-
ciente. En este caso, también
acompana a mujeres que tienen
una idea pero que no saben qué
hacer con ella o aquellas sin nin-
glin proyecto entre manos que
buscan nuevos horizontes con la
puesta en marcha de sus propios
negocios. El design thinking, eluso
de mapas mentales y el fomento
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Fomentar desde pequenos un espiritu emprendedor es impor-
tante para la creacion de empleo y el tejido empresarial del fu-
turo. La canaria Vanessa Marrero también estd inmersa en una
empresa de dmbito nacional que forma a nifos y a jovenes en
educacion financiera y emprendimiento. Ella es socia y directo-
ra en Canarias de El Recetario Financiero, cuyo éxito reside en
lametodologia que aplica. Lainiciativa, en la que también estan
presentes Nieves Villena y Veronica Deambrogio, alcanza, ade-
mas de al Archipiélago, alasregiones de Alicante, Andaluciay Ba-
leares. La Escuela de Jovenes Emprendedores, su proyecto mas
importante, utiliza juegos para que los alumnos se diviertany “ex-
perimenten con su propio aprendizaje’ En ella, estudiantes de en-
tre 14y 18 anos se forman en un curso de nueve meses para tra-
bajar ‘el desarrollo personal y las competencias emprendedo-
ras que les ayudaran a tomar mejores decisiones en el futuro”.
Hasta el momento, va se han graduado alumnos en Lanzarote,

Marina Alta (Alicante) y Malaga.

dela creatividad, son factores fun-
damentales en el desarrollo de es-
te procedimiento.

Copiarideas sin
motivacion es una de
las claves del fracaso
de una empresa

La creatividad esun
paso previo esencial
al desarrollo de una

idea de negocio

Alahoradeponerenmarchaun
negocio, latnicagarantiade que és-
te funcione es que se haya elegido
conel corazon. A pesar de que mu-

chosemprendedores creen que co-
piar una idea que le ha funcionado
a0tro es un seguro, no es asi, seglin
explica Marrero. Pone como ejem-
ploalasfruterfas. “Durante una épo-
case pusieron demoda porque pa-
recia que marchaban bien; pero si
abresunayno temotivaesdificilal-
canzar el éxito) esgrime.

La canaria expone, en este senti-
do, que la prioridad no debe ser el
dinero. “Es hacer aquello que te en-
cantay convertirlo en profesion’ in-
siste, “para aportar valor al mundo’.
Ahora bien, Marrero reconoce que
tratar de alcanzar el éxito asi puede
ser mas complicado, pero, segin
defiende, el camino mas duradero
para que esa gloria no sea efimera.

Ensucaso,asegura, cuando puso
enmarchasuproyectoestuvo anos
sin cobrar nada: “El dinero no es mi
prioridad, lo esayudaraotras muje-
res a través de mi experienciay, co-
mo consecuencia de ello, gano di-
nero’ Poniendo como ejemplo su
caso, Marrero quiere que cada vez
sean mas las féminas que decidan
tomar las riendas de su propios ne-
gocios. Por eso, si no llega el dinero
en los primeros compases de sus
empresas, recomienda ‘contar con
algunos ahorros o trabajar de ma-
nera solapada en otras cosas para
subsistir”

El aprovechamiento de las he-
rramientas digitales para poten-
ciarlos proyectos es otrodelos as-
pectos sobre los que Marrero inci-
de para hacer despegar un nego-
cio. Obviarlas seria, bajo su pun-
todevista, un error. Mds si se tiene
en cuenta que las islas constitu-
yen territorios limitados. “Ahora es
unmomento increible parallegar
anuevos mercados) sentencia.

Canarias exige
otras cuatro rutas
aéreas sujetas a
Obligacion de
Servicio Publico
LAPROVINCIA / DLP
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ElGobierno de Canariasrecla-
ma a Aviacion Civil la inclu-
sion de cuatronuevasrutas de
Obligacion de Servicio Publi-
co (OSP) en el Archipiélago:
una que opere entre El Hierro,
LaPalmay La Gomera, unien-
doasilasllamadas islas verdes;
otra que opere la linea El Hie-
rro-Tenerife Sur-Gran Canaria;
unadirectaentre LaGomeray
Gran Canaria;y otramads entre
Fuerteventura y La Palma.

Elviceconsejero de Infraes-
tructuras y Transportes, Ondn
Cruz, planted ayer tal deman-
da al director general de Avia-
cién Civil, Raul Medina, du-
rante la reunion de la Comi-
sion Mixta en Madrid. Segun
Cruz, ‘esimprescindible garan-
tizar la conectividad interinsu-
lar en las mejores condiciones
y, por ello, resulta determinan-
teanalizar confrecuenciaeles-
tadodelasrutasaéreas que, por
suimportancia, han sido califi-
cadasde OSP, paraadaptarlasa
lasnecesidades delos canarios”
En ese sentido, Cruz subrayo
que los encuentros que se han
mantenido desde Transporte
con los cabildos “han sido fun-
damentales para conocer di-
chasnecesidadesytrasladarlas
a Aviacion Civil

De ahi que, entre sus reivin-
dicaciones, planteanrecuperar
laruta directaentre La Gomera
y Gran Canaria, que estuvo
operativade2007a2009.“Enla
actualidad existe conexion en-
treambasislas, pero con escala
enlaIsla de Tenerife, tanto ala
idacomoalavuelta, ylos gome-
ros demandan que vuelvaapo-
nerseenmarchalarutadirecta;
senaloCruz. Enel caso de Fuer-
teventura con La Palma, la in-
tencion es rescatar una linea
que desaparecio. Y respecto El
Hierro-Tenerife-Gran Canaria
se pretende que se prologue la
conexion ya existente entre las
dosislas capitalinas haciendola
misma ruta de vuelta.

MOTOR

Las ventas de
vehiculos aumentan
en las Islas un 7,4%

Las ventas de turismos y todo-
terrenos en Canarias han au-
mentadoenelprimer semestre
un 7,4% respecto al mismo pe-
riodo del ano anterior hasta al-
canzar 25.504 unidades, segun
las asociaciones de fabricantes
(Anfac),de concesionarios (Fa-
conauto) y de vendedores
(Ganvam). Entre eneroyjunio,
las matriculaciones han subido
un 9,6% en la provincia de Las
Palmas, hastalas 13.800 unida-
des, y un 4,3% en la de Santa
Cruzde Tenerife,con9.945 uni-
dades vendidas. LP / DLP



